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Ihre Aufgabe 

Als 'Intern Strategic Marketing & Sales Excellence' 
werden Sie bei nationalen und itnernationalen Projekten 
eingebunden. Dabei übernehmen Sie unter anderem 
folgende Aufgaben: 

• Sie führen quantitative Analysen und 
Modellierungen im Bereich Pricing & Sales 
Excellence durch 

• Mit Trend- und Marktanalysen unterstützen Sie das 
strategische Markting konzeptionell 

• Sie unterstützen bei der Erstellung von Business-
Cases und Präsentationen 

• Sie bereiten Experteninterviews vor, führen diese 
durch und werten sie anschließend aus 

• Sie arbeiten eng mit dem internationalen Vertrieb 
und Marketing zusammen 

  

Ihr Profil 

• Sie befinden sich mindestens im 4. Fachsemester 
eines wirtschaftlichen, analytischen oder 
ingenieurwissenschaftlichen Studiums 

• Sie verfügen über sehr gute Excel Kenntnisse 
(insbesondere Pivot und Datenaggregationen), 
Kenntnisse weiterer Analyseprogramme (Python, R, 
SPSS o.ä.) sind von Vorteil 

• Sie bringen die Bereitschaft zu potentiellen 
(innereuropäischen) Reisen mit 

• Ihre quantitativen und analytischen Fähigkeiten 
konnten Sie bereits in anderen Praktika in Beratung 
oder Industrie unter Beweis stellen 

• Sie zeichnen sich durch hohe Flexibilität, eine 
selbständige Arbeitsweise und hohe Zuverlässigkeit 
aus 

• Ihre verhandlungssicheren Deutsch- und 
Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab 

Gestalten Sie Ihre Zukunft bei ifm! 

International präsent und erfolgreich setzt die familien-
geführte ifm-Unternehmensgruppe seit 1969 höchste 
Qualitätsstandards und technische Meilensteine in der 
Automatisierungsbranche. 

Bewerben Sie sich jetzt – wir freuen uns auf Sie! 

 

An unserem Standort in Essen suchen wir Sie für ein 

Praktikum Strategisches 
Marketing und Sales Excellence 
Ref.-Nr.: 2021-1723 

Wir bieten 

• Internationale Projektarbeit im Bereich Marketing 
und Vertrieb 

• Konkrete Praxiserfahrung im Bereich Industrie 4.0 
• Persönliches Mentoring und konstruktive 

Feedbackgespräche 
• Modernes Arbeitsumfeld mit kurzen 

Kommunikationswegen 
• Zentrale Lage mit sehr guter Erreichbarkeit über 

den ÖPNV 


